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Hausse des ventes en PAC air/air et rooftops, recah CTA et chillers

Voici, a fin aolt 2013, I'évolution des nombrespareils vendus depuis janvier, en France métriguod, par les fabricants et les
distributeurs de climatiseurs et de PAC aux grossighors grande distribution) et aux installatewsslon I'association
PAC&CIlim’Info :

- En splits de plus de 17 kW+ 10% en groupes extérieurs, avec une part deh@giPDM) de 74% pour les « multi » (Twin ou
autres), contre 26% pour les « mono ». Le marckt teujours orienté vers des installations avemdiiples unités intérieures (de
deux a quatre généralement) raccordées sur ungseupe, commente Julien Masson (Hitachi ChauffageClénatisation),
s’exprimant au nom de PAC&CIlim’Info. Ce type d’iallition peut concurrencer, dans certains caspletops, voire les DRV.

- En DRV, le nombre de groupes extérieurs vendus a tresdémgit augmenté. Voici la répartition de ce march&-20 CV a 35%
de PDM, 6-10 CV a 50%, 0-5 CV a 14%. Ces trois sagmsont stables sur un an. En unités intériea@ordées a des DRV, la
PDM des cassettes était de 46% a fin ao(t (avecnmigsance des ventes de 9%), contre 25% de PR¥Ip® gainables (dont les
ventes régressent de 3%), 22% pour les muraux (dententes progressent de 11%), 5% pour les cemgal/ec + 11% pour les
ventes) et 1% de PDM pour les plafonniers (aveosdages en recul de 5%).

- En centrales de traitement d’air -14%. Au nom de PAC&CIlim’Info, Thomas VendasiAZT) commente : Le coeur de gamme (5
000-15 000 rith), qui passe de 74,3% & 68,5% du mix produit, lér marché vers le bas. Sur la période mai-aadst ¢& seul
segment en baisse (-34%). Les petites centralésufoquadrimestre correct, mais patissent d’un télannée calamiteux (-55%).
Seul le marché des gros débits, dédié a I'industriau grand tertiaire, progresse. Le segment 08500000 iYh augmente de 21%
sur la période janvier/ao(t. Voici, sur janvier-sajuel a été le mix produit en CTA : > 50 00&/ma 1,1%, 15 000-50 000%h &
13,5%, 5 000-15 000 % & 27,6%, > 500 mm a < 5 000/ma 40,9%, < 500 mm & < 5 000/ma 16,9%.

- En chillers : -18%. Le segment froid seul était en chute dis pe 22% a fin ao(t, contre - 7% pour les « révies». Voici quelle
était, a fin aolt, la répartition du marché (touteshnologies confondues) selon le réfrigéranisétii R407C a 19,4%, R134A a
8,4%, R410A a 72,6%. En “unités de confort”, la Pds unités avec pression était de 38% a fin amiitire 17% pour les
plafonniers, 22% pour les cassettes et 23% powdasoles. Le marché devrait dépasser, cette aso@aiveau de 2010 avec plus
de 120 000 unités vendues >, prévoit M. Vendasi.

- En rooftops: +10% a fin ao(t. Voici la répartition du marché fa période janvier-aodt : < 17,5 kW a 3% (avee aroissance des
ventes de 48%), 17,5 a < 29 kW a 13% (avec uneshales livraisons de 24%), 29 a < 72 kW a 42% (aweccroissance de 2%), >
72 KW a 42% (avec une progression du nombre d'sinighdues de 13%). Sur janvier-ao(t, la part deimades « réversibles »
s’établit a 95%, contre 3% pour les « froid seatéique » et 2% pour les « froid seul gaz ».

- En PAC air/air : + 3% a fin ao(t en unités extérieures, avec +etPtmonosplits et une stabilité en multi-splits.sgiubien en
monosplits qu’en multi-splits, ce sont les produdes petites puissances qui font la croissances alae les unités extérieures
supérieures a 7 kW sont en recul, commente EriaiBat(Atlantic Climatisation & Ventilation), s’expnmant au nom de
PAC&CIlim’Info. Il ajoute que « les unités intéri@s murales prennent le pas sur les cassettesgtitesbles ».

- En PAC air/leay PAC & Clim’Info prévoit un marché 2013 de 50 0995-000 unités. Sur la période janvier-avril, lesites de
monoblocs ont augmenté de 12%, mais elles ontéds29% entre mai et ao(t, tandis que les bibblmdaient de 0,2% a fin avril,
puis progressaient de 7% sur la période mai/agtitmBnoblocs, le segment 5-10 kW était en augmemntate 7% a fin aodt, alors
que tous les autres segments chutaient fortemenm&me, en biblocs, le segment 5-10 kW était egrpssion de 6%. Pour leur
part, les PAC haute température (> 60°C) étaienawgmentation de 5% a fin aolt. Sur la périodeigafaodt, ces PAC haute
température ont représenté 26% du marché totd? d€sair/eau.

- En PAC géothermiquede marché était en recul de 27% a fin ao(t, avet% pour les PAC haute température.

- En chauffe-eau thermodynamiquege marché a progressé de 17% sur la période odej-eontre + 34% sur janvier/avril.

R&D : multiples expérimentations en génie climatiqe a Smart Electric Lyon

Avec la participation d’une vingtaine de partenaifdont Atlantic, Delta Dore, Dombox, ERDF, Hageanasonic et Schneider),
vient d’étre lancé officiellement le projet Smate&ric Lyon de mise au point, combinaison et éatin de systémes électriques
innovants pour les batiments, notamment en gémeatique. Rayonnant sur la métropole lyonnaisepicget est mené par un
consortium formé autour d’'EDF. Les pratiques etrépiations de quelque 25 000 utilisateurs seroatyages. Il est prévu un
déploiement a grande échelle, vers 2015-2016, ld¢imts commerciales issues de cette expérimentaibez ERDF, on explique
que Smart Electric Lyon permettra de « faire avafiéenergence de nouveaux services chez le clidrases sur des équipements
communiquant avec le compteur Linky, et « contriaua la définition de solutions nationales ». Pan&sfournira des PAC et
dédiera une équipe R&D au projet. Au groupe Atlarin déclare que « la possibilité de tester endgrar nature des systemes déja
testés dans notre Centre de recherche nous peamettonforter nos moyens d’essais et de les renignex adaptés a des scénarii de
modulation tarifaire ». Chez Delta Dore, on dit Mdu« valider les comportements des consommatiaees aux enjeux énergétiques
et au pilotage de leurs énergies ». La définitims ¢uturs modéles économiques et la constructiofiutiges grilles tarifaires
dynamiques, permettant d’inciter les consommateauasiapter leur consommation de facon automatigieegit nos équipements,
nous intéressent fortement , ajoute-t-on. De saé, Gchneider Electric entend « valider la compldtarité d’offre de solutions de
gestion active de I'énergie et des nouvelles offtesfourniture d’énergie ». Pour sa part, Hagemesurer I'acceptabilité d'un
gestionnaire d'énergie (avec affichage des consdionsaet des tarifs et pilotage des équipementdy j&une société rhodanienne
Dombox, dont 'offre concerne notamment la gestiomomatisée du chauffage, on se dit « en attente @#tour client concernant
I'ergonomie de nos interfaces et I'utilisabilité wes produits ».

- EN_BREF. Avec de nombreux acteurs du secteur du batintemtt Cofely et Dalkia, les ministres en charge agement et de
I'énergie viennent de signer la charte pour l'aométion de l'efficacité énergétique des batimentsidires lancée par le Plan
Batiment Durable.



